1. Jak zmienia sie otoczenie? 2. Co chcemy osiagnac? 3. Jak to zrobimy? 4. Jak zmierzymy sukces?

. 2.1 Nowy model dziatania

Planujemy naszg relacje z klientem dtugofalowo, przewidujemy jego potrzeby
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Produkt zdrowotny dla catej
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Narodziny Rozpoczecie Rozpoczecie Zatozenie Przejscie na
edukacji pracy rodziny emeryture

. Ubezpieczenia . Zdrowie . Inwestycje . Bankowos¢






